
WIR SUCHEN DICH!

Julius Kiennast Lebensmittelgroßhandel GmbH
Claudia Wieland|Wienerstraße 635, 3571 Gars am Kamp
02985/30200 - 6007 | karriere@kiennast.at | www.kiennast.at
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WAS SIE ERWARTET: 

• Aktive Ansprache und Gewinnung potenzieller Partner im Handel.

• Gewinnung von Neukunden aus anderen Handelsorganisationen sowie Nachbesetzung 
bestehender Standorte.

• Durchführung fundierter Analysen zur Bewertung von Standortpotenzials und wirtschaftlicher 
Rentabilität

• Planung und Umsetzung neuer Standorte in Zusammenarbeit mit internen & externen Partnern

• Aufbau und Pflege gezielter Kontakte zu Gemeinden sowie Begleitung von Gemeindeprojekten.

• Einführung und Begleitung von Neukunden sowie enge Zusammenarbeit mit Innen- und 
Außendienst, Ladenbau und internen Bereichen (EK/CM, Verwaltung, IT).

WARUM SIE BEI UNS RICHTIG SIND: 

• Wir bieten ein marktkonformes, attraktives und leistungsbezogenes Jahresbruttogehalt ab 
EUR 49.000,00 (KV Ang./Handel, auf Vollzeitbasis), Firmenhandy, Laptop sowie einen PKW 
zur Privatnutzung. Das  tatsächliche Gehalt richtet sich nach Erfahrung und Qualifikation
und wird im persönlichen Gespräch gemeinsam festgelegt

• Bei uns erwartet Sie mehr als nur ein Job: Sie arbeiten in einem erfolgreichen, wachsenden 
Familienunternehmen mit echter Teamkultur und spürbarer Wertschätzung. Freuen Sie sich 
auf abwechslungsreiche Projekte, attraktive Mitarbeiter:innen-Rabatte, vielfältige 
Weiterbildungsangebote, ein eigenes Betriebsrestaurant, eine Betriebsärztin sowie 
Gesundheitsprogramme. Dazu kommen regelmäßige Teamevents und gemeinsame 
Aktivitäten. REF.-NR. 22/26

WAS SIE MITBRINGEN: 
• Mehrjährige Vertriebserfahrung im Außendienst mit nachweisbarer Abschlussstärke und 

Verhandlungssicherheit. 
• Ausgeprägte Kommunikationsfähigkeit 
• Hohe Eigenverantwortung sowie selbstständige, zielorientierte Arbeitsweise. 
• Effizienter und strukturierter Arbeitsstil mit starkem Fokus auf Ergebnisse. 
• Starkes  Zahlenverständnis und betriebswirtschaftliche Kenntnisse zur Bewertung und 

Steuerung von Geschäftspotenzialen.

Expansionsberater:in – Standortakquise

in Vollzeit (m/w/d) 
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